Psychologie und Technik der
Fuhrung und Uberzeugung

Aus dem Programm

* Motivation
- Motivation und Personlichkeit
- Motivationspsychologische Grundlagen der
Fiihrung und Uberzeugung
- Grundmotive des Menschen
- Motivationstypen und ihre zahlenméfige
- Verteilung in verschiedenen Lindern

ist es, einen Uberblick iiber die wich-
tigsten Erkenntnisse im Bereich der
Fiihrungs- und Uberzeugungspsy-
chologie zu geben. Die betriebliche
Handhabung wird durch praxisnahe
Ubungen vermittelt.

b S Fiihrungs- und Uberzeugungsstrategien
- Die fiinf Fithrungsstrategien, die sich aus der

Grundmotivation des Menschen ergeben und

funktional mit den Motivationstypen Untemehmensﬁjhrung und gehobenes

verbunden sind Management: Fiir Fiihrungskriifte aller
Bereiche, die einen grundlegenden und
praxisbezogenen Einblick in die Psy-
chologie erhalten wollen.

£ S Konflikte
- Konflikte und Formen ihrer Entstehung
- Drei Stadien der Konfliktwirkung
- Probleme der Neurotisierung und des
Leistungsabfalls
- Uberwindung dieser Storungen durch
Identifikationstechniken

26.11.-27.11.2010 Frankfurt

#%  Uberzeugung und kommunizieren
- Grundlagen und Techniken der I"Jberzeugung MARITIM Hotel Frankfurt
- Die drei typischen Einstellungsformen der Theodor-Heuss-Allee 3
Fithrungskraft im Uberzeugungsprozess 60486 Frankfurt/Main

- Miglichkeiten der Optimierung
- Filhrung und Verkaufen als Uberzeugungs-
transferphiinomene

P
* Die IDQ-Technik

- Der IDQ und seine Abhéngigkeiten

- Techniken der Uberzeugung

- Die fiinf Stufen der optimalen Argumentation

Beginn: 1. Tag 9°° Uhr
Ende: 2. Tag 16°° Uhr

€ 1.990,00 zzgl. MwSt.

Das Buch ,,Motivation und Uberzeugung in
[

Fiihrung und Verkauf* von Prof. Dr. Correll

wird mit den Seminarunterlagen iiberreicht.

Prof. Dr. Werner Correll
Justus-Liebig-Universitit Gielen




