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Hart, teuer und vor allem hochst unterhaltsam

ERFOLGSFORUM FRANKEN Der Rhetoriktrainer Rolf H. Ruhleder fiihrte auf abwechslungsreiche Art und Weise in die Kunst
des perfekten Argumentierens ein. Er konfrontierte das Publikum mit schonungslosen Fragen und Urteilen.
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Bamberg - Bei Lichte besehen ist
Rolf H. Ruhleder eine einzige
Zumutung. Seine geschmeidige,
scheinbar durch nichts zu er-
schiitternde Selbstsicherheit
provoziert ebenso wie die rosa-
farbene Krawatte, die sein ge-
spreiztes Auftreten nur noch un-
terstreicht. Dass diese Tatbe-
stinde dennoch nicht auf Kosten
seiner Seriositit und Kompetenz
gehen, beriihrt den innersten
Kern seines unbestreitbar gro-
Ben Erfolgs.

Rolf H. Ruhleder. Foto: Barbara Herbst

Posen sind kein Selbstzweck
teuersten Rhetoriktrainers
Deutschlands. Die Wahrheit ist,
dass sich Ruhleder mit Bedacht
in die Pose des Clowns und rhe-
torischen Exzentrikers wirft.

Seit vielen Jahren schult der stu-
dierte Betriebswirt Klienten aus
Wirtschaft, Politik und Kultur
und schmiickt sich gerne mit
dem Etikett des héirtesten und
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Die Posen sind sich nie Selbst-
zweck oder gar Ausdruck einer
haltlosen Personlichkeit, son-
dern sollen das Publikum aus der
Reserve locken, zu Widerspruch
und aktiver Teilnahme ermun-
tern.

Gegeniiber den 480 Besu-
chern in der ausverkauften Busi-
ness Lounge der Jako Arena je-
denfalls hielt Ruhleder am
Dienstagabend Wort. Beim Er-
folgsforum Franken, das von un-
serer Zeitung ausgerichtet wird,
brannte er in 90 interessanten
und nebenbei hochst vergniigli-
chen Minuten das versprochene
»Feuerwerk der Rhetorik® ab.

Mit vielen praktischen Ubun-
gen und Anekdoten zeigte Ruh-
leder, wie sich das Auftreten und
Argumentieren im beruflichen
Alltag verbessern ldsst. Denn
Ruhleder ist {iberzeugt, dass
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rhetorische Féhigkeiten' und
selbstsicheres Auftreten den be-
ruflichen Erfolg weit starker be-
einflussen als das eigentliche
Fachwissen. ,,Und in den Chef-
etagen gilt dies umso mehr®,
versetzte er den anwesenden Ge-
schiftsfithrern und Fiihrungs-
kriften einen sanften Stich.

,,Man sage immer die Wahrheit,
aber man sage die Wahrheit
nicht immer. “

ROLF H. RUHLEDER

Auch bei den Themen Koérper-
sprache und Etikette verzichtete
Ruhleder auf einen wissen-
schaftlichen ~ Uberbau, und
streifte stattdessen lieber durch
die Reihen, um die Zuschauer
mit schonungslos offenen Fra-
gen und Schnellurteilen zu kon-
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frontieren. Bisweilen fiihlte man
sich in die Schulzeit zuriickver-
setzt und konnte das Publikum
bei den unterschiedlichsten Ver-
meidungsstrategien  beobach-
ten.

Selbst Rolf H. Ruhleder wire
die Behauptung zu dreist, ein
einziges seiner Seminare gentige,
um sein Publikum als sprachsen-
sible, mit allen Wassern gewa-
schene Rhetoriker zu entlassen.
Dieser Anspruch wire schlicht
vermessen, denn gewohnte
Sprech- und Argumentations-
weisen sind immer auch Aus-
druck unsere Personlichkeit,
und lassen sich deshalb nur
schrittweise langsam dndern.

Ruhleders Bamberger Semi-
nar bot dafiir aber reichlich
Denkanstofle und machte Lust,
diesen steinigen Weg auf sich zu
nehmen.

Internet: www.ruhleder.de
E-Mail: info@ruhleder.de



